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CADENA 7
DE VALOR <>

Tus partners y/o Stakeholders

ACTIVDADES
CLAVES

Para lograr tu propésito

Red de productores
agroecoldgicos. Se encargan de
producir alimentos cuidando de
los recursos naturales.

Red de consumidores
responsables. A través de sus
compras apoyan el comercio
justo y adquieren alimentos que
mejoran su salud.

£
ﬁ\?
1. Busqueda e integracion de

productores agroecoldgicos a la red.
2. Capacitacion a los productores
sobre el uso de la plataforma.
3.Degustaciones con consumidores
responsables.

4. Generacién de contenido
audiovisual sobre los productores,
recetas e informacion nutricion.

5. Pago a tiempo a los productores.
6.Distribucidn correcta y en tiempo
de los productos.

Guardianes del Territorio
Agricola:

Capacitan a pequefios
productores en la adopcion de
modelos productivos
sustentables para fomentar un

RECURSOS
CLAVES T
Imprescindibles para

lograr tu propdsito

comercio justo.

Universidad del Medio
Ambiente:

Asesoramiento a proyectos
socioambientales y medicidn de
impacto.

BEKAAB:

Red global de agentes de cambio,
donde se comparten aprendizajes
e inspiran a otros emprendedores
socioambientales.

1. Capital humano: Productores con
practicas agroecoldgicas, red de
distribucion y red de puntos de
colecta.

2. Capital natural: Suelos fértiles,
agua limpia y semillas de la region.
3. Infraestructura tecnoldgica:
Plataforma web, cdmara fotografica
y de video, programas de edicion de
material audiovisual.

4. Recursos para la operacion:
Automovil, bicicletas, contenedores,
huacales, bascula, centro de
distribucion.
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Describelo en una frase

En los ultimos afios, la poblacion mexicana ha incrementado el consumo
de alimentos ultraprocesados, de alta densidad caldrica y abundantes
carbohidratos refinados, mientras que ha disminuido su consumo de
frutas, verduras y cereales integrales. La gran mayoria de estos alimentos
son adquiridos a través de intermediarios que hacen que los productores
no reciban un pago justo pos sus productos.

PROPOSITO

En Cooltiva creemos que los consumidores
merecemos tener acceso a una alimentacion
saludable que promueva un pago justo a los

productores, mientras se crean y fortalecen los

vinculos entre consumidores y productores.

Los productos y/o servicios que
escalan la solucion

Cooltiva es una plataforma que vincula a consumidores interesados en
adquirir alimentos sustentables, locales y de temporada con
productores que cuentan con practicas agroecoldgicas, adquiriendo
productos a un precio justo para ambos.

Con los clientes y
la comunidad de impacto

Nuestra estrategia de
relacionamiento con los productores
consiste en visitarlos

en mercados organicos y en sus
sitios productivos y co — crear el
disefio, desarrollo y mejoras de
Cooltiva.

Con los consumidores consiste en
entrevistarlos en mercados
alternativos, asi como invitandolos a
degustar el productoy co—
disefiando el proyecto.

SEGMENTOS ¢
A quienes les resuelves

¢l problema y/o, a quienes le
vendes tu propuesta de valor

CANALES

-
Como vas a distribuir tu \}
propuesta de valor

Usamos 3 canales para distribuir los
productos que se encuentran en
Cooltiva:

1. Plataforma digital.

2. Venta directa de productos en
eventos.

3. Venta directa en degustaciones y
talleres.

Cooltiva cuenta con 2 segmentos:
1. Productores con practicas
agroecologicas ya implementadas o
en transicion.

2. Habitantes de la Ciudad de
México, particularmente entre 30 —
45 afios en los segmentos A/B, Cy
C+, que viven en pareja y/o cuentan
con hijos pequefios, en tanto este
nicho presta particular interés en
estilos mds sanos de alimentaciény
la de sus propios hijos, y que en esta
ciudad el niumero de habitantes en
estos rangos asciende a poco mas
de 2.5 millones, considerando los
porcentajes por rangos de edad de
la encuesta inter-censal del INEGI
(2015).

ESTRUCTURA DE COSTOS 3

Que costos inciden mds en tu negocio
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METRICAS DE. IMPACTO @

ambientales y/o sociales esperadas

FUENTES DE INGRESOS

Como vas a cobrar por tu propuesta de valor

Los costos mensuales que inciden en Cooltiva actualmente son:

- Comunicacion: $2,000.00
- Tecnologia: $ 715.00

- Sueldos: $ 4,500.00

- Total: 7,215.00

1. Numero de productores que han incrementado sus ingresos al
vender con Cooltiva.

2. Porcentaje de consumidores comprando en Cooltiva que han
mejorado su alimentacién.

3. Consumidores asistiendo a platicas y talleres impartidos por
los productores de la red.

La forma en la que obtenemos ingresos se divide en:
-Comision a consumidores por transaccion realizada en Cooltiva.
-Comision a productores por productos vendidos en Cooltiva




